Spostovani!
First Consulting organizira enodnevni seminar:

Delavnica Nemogoce

UdeleZenci se nau¢ijo marketinskih principov za povecanje prodaje in dobic¢ka ter na¢inov za uporabo

na svojem delovnem mestu. Poudarek je na aktivnostih, ki ne zahtevajo velikih finanénih vlozkov. Na

seminarju je med drugim predstavljeno tudi 250 konkretnih primerov uspes$nih marketinskih akcij, Ki

jih lahko uporabite v svojem podjetju.
Po koncu delavnice boste znali poiskati nove vire zasluzka in oblikovati nove strategije glede

povecéanja povpraSevanja. Poslediéno vam garantiramo vecji dobiéek in veéji vpliv na okolico.

Kdaj: 3.junija 2010 ob 09.00 uri (delavnica traja predvidoma 7 ur)
Kje: First Consulting Murska Sobota d.o.o.
Ul. arhitekta Novaka 9, Murska Sobota

Predavatelj: Mag. ALES LISAC (Lisac&L.isac)

Nasli boste odgovore na naslednja vprasanja:

PROGRAM

Kako pripraviti ponudbo (oglase, pisma ipd.), ki je nih¢e pri zdravi pameti ne
bo mogel zavrniti?

Kako povecati ucinkovitost prodajalcev za 30 % in ve¢?

Kako s »podkupovanjem kupcev« do vecje prodaje in dobicka?

Kako do odli¢ne blagovne znamke?

Kako v sodelovanju z drugimi podjetji (tudi s konkurenco) do ve¢jega
dobicka?

Kako do neomejenih sredstev za marketing?

Cena: 195,00 EUR/udelezenca + DDV — Cena vkljucuje organizacijo delavnice,
gradivo,prigrizek , pijate med odmorom

Rok za pisno
prijavo: Do 1. 6. 2010 oz. do zasedbe mest v predavalnici

Domov boste odsli s spiskom idej kako prehiteti konkurenco!
Delavnica je bila izvedena ze 121 krat — ve€ kot 4.752 udeleZencey.

Za dodatna pojasnila in informacije poklicite:ga. Majda (041-291-789)
ali pisite na e-naslov: consulting@first-ms.si
Prisréno vabljeni!

First Murska Sobota d.o.o0.
Anica Horvat, direktor I.r.
Koordinator izobrazevanja
First Consulting Vodja izobrazevanja First Consulting:
Majda dr. Branko Skafar univ.dipl.ekon.
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First Consulting
UI. arhitekta Novaka 9
9000 Murska Sobota

Kontaktna oseba:
Majda - 041 291 789
Tel.:02/521 40 56,
Fax:02/521 40 54
consulting@first-ms.si

Ime in priimek:

PRIJAVNICA

Delovno mesto:

Organizacija:

Naslov:

Postna Stevilka in
kraj:

ID st. za DDV:

Davéni zavezanec: DA

NE

(ustrezno oznaci)

E-mail:

Telefon:

Faks:

Prijavljam se na
teCaj/seminar

Datum:

Z1G:

Prijavnico posljite na:
Fax:02/521 40 54
E-naslov: consulting@first-ms.si

Za dodatne informacije poklicite koordinatorki. Znesek kotizacije podjetje poravna po prejetju
racuna. V primeru morebitne prestavitve ali odpovedi termina vse prijavljene pravocasno
obvestimo o spremembi. Za izobrazevanja, za katera termini niso razpisani, si lahko
zagotovite prosto mesto z evidenéno prijavo, na osnovi katere vas bomo obvestili o to¢nem

datumu, takoj ko bo dolocen.

Koordinator izobraZevanja

First Consulting
Majda

Podpis odgovorne osebe:

First Murska Sobota d.o.o.
Anica Horvat, direktor L.r.

Vodja izobrazevanja First Consulting:

dr. Branko Skafar univ.dipl.ekon.
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NEKAJ MNENJ UDELEZENCEV:

Nove ideje, ¢loveka prebudi iz prodajnega in ustvarjalnega dremeza.
Rok Jakli¢, Galeb-Trade d.o.o.

Ce mislis, da moras kaj spremeniti v svojem poslu, se udelezi delavnice Nemogoce!
Magda Smon, Plasis d.o.o.

Vsak, ki bo sodeloval v tej delavnici, bo lahko iz "nemogocega" naredil mogoce. Delavnica mi je omogocila, da
razmisljam pozitivno in jo priporo¢am vsem poslovnezem.
Marija Cepin, Labod konfekcija Libna d.o.0., Kr§ko

Sedaj sem pravzaprav dojel, kak$na je vrednost nase stalne stranke - naro¢nikov.
Franc Kociper, Impos d.o.o.

Delavnica je za slovenski trg potrebna, ¢e ne celo nujnal!
Lidija Zupani¢, Radio Ognjisce

Predstavitev $tevilnih konkretnih primerov za povecanje prodaje, po zaklju¢ku delavnice lahko vsak pride na
idejo, kaj lahko naredi Ze jutri za vecjo prodajo lastnih storitev/izdelkov.
Sasa Dacar, Igma car d.o.o.

Sedaj vem, da lahko z majhnimi vlozki naredimo prodajo $e vecjo in to brez vecjih tezav.
Simona Rugelj, Steklarna Hrastnik-Vitrum

Delavnica je bila zelo koristna, saj smo v nasi organizaciji ravno v ¢asu, ko zelimo storiti za nase stranke $e vec.
Ja, ni Casa za pocitek, zato je obuditi ideje, ki so Ze tako in tako v nas, vedno dobrodoslo.
Marija Purgar, Ljudska univerza Radovljica

Delavnica je delovala koristno. Prijateljem bom priporoc€il udelezbo, ker izves veliko koristnega za sluzbo.

Ve W

Peter Resc¢i¢, Diamond d.o.o.

Obljubili ste zelo veliko, pricakovala sem malo manj, a dobila sem precej ve¢!
Ina B. Zupanec, Infonet d. o. 0., Kranj

Konkretne resitve za konkretna vprasanja.
Cirila Kosma¢ Ribi¢, Obc¢ina Kranjska Gora

Dober naéin, kako si odpres oci, preden te drugi pojedo.
Melita Vuéajnk, TMS d. o. o., BreZice

Super delavnica. Najboljsi seminar v zadnjem ¢asu (in to za primerno ceno!). Po zaslugi vodje zelo spros¢eno
vzdu§je. Delavnica mi je dala nov polet za delo - stvari gledam z drugih perspektiv.
lva Premerl, Mladinska knjiga -birooprema d. d., Ljubljana

Ce hoges sirok pogled v svoj posel, ¢e hoces trdno stati, in ne le stati, temve¢ hoditi naprej, se udelezi delavnice
Nemogoce!
Milan Novak, MPP tehni¢ne sluzbe d. o. 0., Maribor

Simpaticen predavatelj, ki resni¢no na duhovit in zanimiv na¢in ponudi veliko resitev oz. odgovorov na tezave, s
katerimi se sre¢ujemo na podro¢ju marketinga v podjetjih. Veliko materiala ostane v vasih rokah, kar vam bo
zagotovo v veliko pomoc¢ pri nadaljnjem delu.

Sanela Nikoli¢, Internova d.o.o., Ljubljana

Delavnica ni samo za jutri,
temvec tudi za pojutriSnjem ...

Branko Lah, Intes Mlin Testenine d.d., Maribor



